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INFORMAZIONI PERSONALI

Nome
Indirizzo
Telefono

E-mail

Nazionalita
Stato Civile

Luogo e Data di nascita

ESPERIENZA LAVORATIVA ATTUALE

¢ Date

* Nome datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore
* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

* Date

* Nome datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore

* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

ALTRE ESPERIENZE LAVORATIVE

* Date

* Nome datore di lavoro

* Tipo di azienda o settore

* Tipo di impiego

* Principali mansioni e responsabilita

¢ Date
» Nome datore di lavoro

FLAVIANO RIGONI

ViIA PESCHERIA 19, 47521 - CESENA (FC)
348.41.41.840
flavianorigoni@gmail.com

ITALIANA
CONIUGATO

MILANO, 07/04/1970

2014 Ad Oggi

Adriatica Grandi Impianti s.r.| / Zanussi Electrolux Professional

Commercializzazione & assistenza Impianti Professionali Industriali — Cucine e Lavanderie
Responsabile Commerciale ltalia.

Dal 2018 ad oggi, viste le evidenti capacita commerciali ed imprenditoriali, svolgo consulenze a
livello ltalia a lavanderie e cucine professionali. Inoltre, in collaborazione con mio figlio, abbiamo
un paio di societa, una delle quali ( Cesena Pulita s.r.l. - lavanderia self-assistita ), gia in piedi ed
avviata da pill di due anni, con target di alto livello. In merito alla seconda, esiste gia trattativa
avviata e di imminente realizzazione.

L'altra societa, ovvero New Life holding s.r.l. , svolge di frequente trattative immobiliari di
compravendita e si occupa di gestione Hosting casa -vacanze e B&B.

Gestione parco clienti /sviluppo clientela / definizione e implementazione delle politiche
commerciali.

Da Gennaio 2011 al 2014 ( Attivita In Trattativa Di Vendita )

Flaviano Surgelati s.r.|

Produzione e Commercializzazione Prodotti Ittici Surgelati

Direttore Commerciale & Produzione - partecipazione con quote nella Societa

Gestione parco clienti & forza vendite - definizione politiche commerciali / gestione Fiere del
settore

Gestione approvvigionamento materie prime e supervisione della produzione.

2011 - 2014

SUR-GEL S.N.C | CONCESSIONARIA ALGIDA ]
COMMERCIALIZZAZIONE PRODOTTI SURGELATI

RESPONSABILE COMMERCIALE

SVILUPPO CLIENTELA E SUPPORTO ALLA FORZA VENDITE [ AGENTI ]

2009 - 2011
Naturgel Beach Food Service snc — Cesenatico (FC)
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ISTRUZIONE E FORMAZIONE
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* Qualifica conseguita
MADRELINGUA

CAPACITA RELAZIONALI

CAPACITA ORGANIZZATIVE .
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TECNICHE
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PATENTE O PATENTI

Produzione e Commercializzazione Prodotti Ittici Surgelati
Direttore Commerciale & Logistica — inquadramento Enasarco.

Gestione del parco clienti - sviluppo e acquisizione — gestione della forza vendite — definizione e
implementazione delle politiche commerciali. Gestione relazione con fornitori/clienti presso
eventi fieristici e manifestazioni del settore. Gestione di tutta la filiera logistica.

Nel periodo invernale svolgevo un’attivita di consulenza per Fapi srl — Cesenatico (FC), grossista
di bevande, come supporto alle forza vendite per lo sviluppo clientela nella provincia di Forli-
Cesena.

2003 - 2009

Errebi spa - Ravenna

Azienda distribuzione vini e bevande.

Addetto Vendite - zona Forli/Cesena - inquadramento Enasarco.

Gestione parco clienti provincia Forli/Cesena - sviluppo nuova clientela - reporting e analisi del
business.

1998 - 2003

Rimini Autostar

Concessionaria Plurimarca Automobili
Addetto alle vendite / Responsabile di salone.

Fino al 2000, consulente alle vendite per la showroom di Sant'Arcangelo (RN); poi direttore
Vendite e responsabile di salone per la nuova sede di Cesena (FC).

1990 - 1998
Dorian Gray
Pubblico Esercizio — Pub/Birreria

Assieme alla mia famiglia gestivo il Locale: le mie principali mansioni erano la relazione con i
fornitori (approvvigionamenti/condizioni commerciali); lo sviluppo di attivita di marketing e
pubblicita: la cura delle pubbliche relazioni e ovviamente I'attivita serale all'interno del Pub.

1986 - 1988
Hotel Al Faro (Cervia — RA) / Hotel Elba (Cesenatico — FC)
Hotel

Primo anno come addetto sala/bar; dal secondo anno Responsabile di Sala Ristorante.

1982-1984
Scuola media statale “Anna Frank “ - Cesena

1989 - Diploma Istituto Tecnico Industriale Statale Pascal - Cesena -

ITALIANO

Le mie esperienze professionali hanno sempre avuto come comune denominatore il rapporto
con il cliente: gestione della relazione, sviluppo del business e problem solving.

Gestione Forza Vendite
Uso abituale del computer, di Internet e della posta elettronica.

Buona conoscenza del sistema operativo Windows e dei programmi Word, Excel e PowerPoint.

Corsi di Marketing/Vendite presso Nissan ltalia spa (Roma). Competenze sviluppate: gestione
vendita; psicologia del cliente.

AeB




ULTERIORI INFORMAZIONI Eseguiti corsi : 626 Sicurezza sul lavoro / Primo Soccorso
Donatore AVIS dal 1995.
Brevetto Life Guard (FIN - Federazione Italiana Nuoto)
Interessi : Tennis, Running , MTB gare di enduro.

Autorizzazione al trattamento dei dati personali ai sensi della vigente normativa sulla
Privacy.

Cesena, Maggio 2024
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